
آموزش گام به گام

مثالهایواقعیازتجاربشخصی•
معرفیفونت،آیکنوابزارهایکاربردی•

تهیه و تدوین

Pitch Deckگردآورندگان:

ارائهبهسرمایهگذار
داوود دهقان

مدیر تریگ آپ اصفهان
مهدی اسکویی

مدیر سرمایه گذاری تریگ آپ



...ارائه، زندگی یک کارآفرین
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ارائه آسانسوری1



ارائه آسانسوری1

ثانیه ای ۳۰یک توضیح کوتاه 
از ایده و استارتاپ  شما



ارائه آسانسوری1

ابزار کمکی 
قالب ارائه ایده

Madlibبرای
ارائه آسانسوری



ارائه آسانسوری1

وپیشنهادیشیوه[یکقرارهایده،]امن[من،]ایده[

میکنهکمک]کاربران[بهکهبدهرائها] محصولنوع
این[بارو]کاراین [ماکنند،حلرو] مشکلعنوان[که

...]راهحل



ارائه آسانسوری1

ایلموباپیک،شوکارآفریننامبامااپلیکیشن

هکاستارتاپهابهعلاقهمندافرادبهکههست
ابهاماتکهکنهمیکمکهستندانشجوعموما

ملیعوسادهمتدیکارائهباروکارآفرینیمسیر

!هبکنرفعبراشونایرانیمثالوابزارکلیبا



برای ارائه آسانسوری

ثانیه۳۰فقط 
!زمان دارید

شرحMadlibفرمتایدهخودرابهکمک
درونیکداستانکوتاهدهیدودرقالب

.شکلگیریآنرابیانکنید



مساله2



مسائل و مشکلات
...همیشه قبل از راه حل ها می آیند

مساله۲



را بنویسیدمساله مهم3حداکثر 

وجود ندارداستارتاپیو هیچ هیچ راه حل بدون مساله 

چه دغدغه هایی در زندگی روزمره مشتریان شما وجود دارد؟

!مساله ای که خوب بیان شده باشد، نصفش حل شده

مساله۲



: 1 اخطار
بسیاری از شرکت ها به خاطر نبود

.شکست می خورند« درک درست مساله»

:2اخطار
!رو ندارهارزش حل کردن هر مساله ای 

مساله۲



مسالهمثال های واقعی از استارتاپ های ایرانی برای 

https://ponisha.irhttps://papatalab.irhttps://raychat.io

https://ponisha.ir/
https://papatalab.ir/
https://raychat.io/


شویدمسالهعاشق 
نه راه حل تان



راه حل۳



شما چگونه مشکل را حل کرده اید؟

راه حل۳

خواهد کرد و این راه حل خوشحالتوضیح دهید که راه حل شما چگونه مشتری را 
.از سایر راه حل هاستمتفاوتتریا بهتر



صرفا به کارکردهای اصلی اشاره کنید
و از ذکر جزئیات بپرهیزید

راه حل۳



د ننوان کرده  بودید باشمساله هایی که قبلاراه حل شما باید در راستای •

هستید؟پاسخگوی مساله با محصول یا خدمات خود چگونه•

دارند؟مزیتیو چه چگونه نمل کرده این محصول یا خدمات •

. د، می توانید بهترین راه حل را تعریف کنیمساله را فهمیدیدهنگامیکه •

راه حل۳

نکات مهم برای بیان راه حل



https://ponisha.irhttps://papatalab.irhttps://raychat.io

راه حلمثال های واقعی از استارتاپ های ایرانی برای 

https://ponisha.ir/
https://papatalab.ir/
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محصول۴



شماخدمتو یا محصولتصاویر گویا از •

تصویری دارید حتما درج کنیدMVPاگر از •

از آن را درج کنیداسکرینشاتهاییدارید اپیا وبسایتاگر •

برای برخی از محصولات خاص ویدیویکوتاهنمایش•

محصول۴



وب سایت یا اپ: مثال  واقعی محصول۴



کدستگاه سرخ کن اتوماتی: مثال  واقعی محصول۴



نمایش مراحل استفاده از محصول
User Flow Chart

دریکفلوچارتساده،مراحلاستفادهکاربرازمحصولخودراشرحدهید•

خیر

بله
بله

بله

محصول۴



اندازه بازار5



اندازه بازار5



5

دسترسکلبازاردر

اندازه بازار

راداردقابلیتارائهخدمتمجموعبازاردردسترس،که

ت؟اسدستیافتنیبازاردردسترسی،کهقابلیتارائهخدمتداردو



پس انداز خودکارموبایل  Appاندازه بازار: مثال

دارندکشور ایران همه افرادی که حساب بانکی در 

دارندبهگوشیهوشمندواینترنتکهدسترسیشهرتهرانافرادساکن

عبینانهواقافرادساکنشهرتهرانکهدسترسیبهگوشیهوشمندواینترنتدارندو
ماهستندمشتریانجزودربازهزمانیمشخص



اندازه بازار5

درج کنیدعددورقممالیاندازه بازار را باید به صورت 

نکات مهم برای تخمین اندازه بازار

یدو مصرف کنندگان را نیز درج کنتعدادمشتریانو 



روش های محاسبه 
TAM , SAM , SOM

اندازه بازار5



Top Down| تحلیل بالا به پایین 

TAM , SAM , SOMروش های محاسبه  الف

نتخمیناندازهبازارازروشبالابهپایی: گوگل کنید



Bottom UP| تحلیل پایین به بالا 

TAM , SAM , SOMروش های محاسبه  ب

الاتخمیناندازهبازارازروشپایینبهب: گوگل کنید



...هرچه اندازه بازار بزرگتر، بهتر 

اما،

واقع بینانه•

قابل توجیه•

شفاف•

مستدل•

قابل دستیابی•

اندازه بازار5



مدل کسب وکار6



6

پول در می آورید؟از کجا •

پول رو از مشتری می گیرید؟ نقد؟ قسطی؟ چکی؟چطوری•

شما چقدر است؟حاشیه سود •

و مستند پیش برویدعدد و رقم •

مدل کسب  وکار



صفرآمددر1.

Tip jar / donationمردمیکمکهای2.

Barter or Swapping Product or Serviceمحصولیاخدمتپایاپایمبادله3.

Freemiumفریمیوم4.

Pay what you wantبدهمیخواهددلتچقدرهر5.

بدههدیهیکیبخر،یکی6.

Selling Dataدادهفروش7.

Subscription Modelعضویتحق8.

Lending , Renting , Leasingکرایه9.

انواع مدل های درآمدی6 مدل کسب  وکار



انواع مدل های درآمدی
 Pay As you goاستفادهازایبهپرداخت10.
Dynamic Pricingپویاقیمتگذاری11.
Flat Rateثابتنرخ12.
Franchiseامتیازحق13.
Licensingمجوزصدور14.
Advertisingتبلیغات15.
ارجاعهمکاری،16.
Affiliate , Referral feeارتباطایجادپلتفرم17.
Razor and Blade Modelشکاروطعمهمدل18.
Direct Sell مستقیمفروش19.

مدل کسب  وکار6



مزیت رقابتی/ ارزش پیشنهادی 7



چه مزیت هایی دارید؟

مزیت رقابتی/ ارزش پیشنهادی 7

سفارشی سازی•

عملکرد•

کاهش هزینه•

انجام کامل کار•

طراحی متفاوت و کاربردی•

(گارانتی)کاهش ریسک •

تیم با تجربه و رویایی•

یا پتنت ثبت اختراع•



کنند؟انتخابرقبایتانجایبهراشمابایدمشتریانچرا

!میشهمحسوباستارتاپیهرکنمهمترینآفرینیارزش

میکنیم؟ارائهمشتریانبهراارزشهاییچه

گرفتهایم؟نظردرراارزشیچهخودمشتریانازگروههربرای

مزیت رقابتی/ ارزش پیشنهادی 7



مزیت رقابتی/ ارزش پیشنهادی 7











https://ponisha.irhttps://papatalab.irhttps://raychat.io

ارزش  پیشنهادیمثال های واقعی از استارتاپ های ایرانی برای 

https://ponisha.ir/
https://papatalab.ir/
https://raychat.io/


رقبا8



رقبا8



ود در رابطه با رقبا سعی ش
تحلیل های قوی و جامعی و 

.البته مختصر ارائه گردد

ه سعی شود از ماتریس ها و نمودارها برای مقایسه کمک بگیریم ب•
(سنگین/کند، سبک/سریع)جای عدد و رقم 

(مستدل)نشان داده شود که محصول ما بهتر است •

رقبا8



...بهتریدنشان دهید که از رقبا 

رقبا8



یدمتفاوت تر و یا حداقل نشان دهید که شما از رقبا 

رقبا8



هجدول مقایس: برای مقایسه با رقبا۱روش  رقبا8



ینقشه ادراک : برای مقایسه با رقبا2روش  رقبا8



برنامه بازاریابی9



برنامه بازاریابی9

شبکه های 
اجتماعی

ایمیل
مارکتینگ

چگونه مشتری خود را پیدا می کنید؟
و چقدر هزینه داره؟

:آنلاینکانال های بازاریابی 

سئو و
Google Ads



برنامه بازاریابی9

بازاریابی
حضوری

تبلیغات
چاپی و بیلبورد

بازاریابی
تلفنی

چگونه مشتری خود را پیدا می کنید؟
و چقدر هزینه داره؟

:آفلاینکانال های بازاریابی 



تیم10



تیم10

چه کسانی در تیم شما وجود دارند؟

برنامه نویسکارآفرینفروشنده
ی با تجربه در جذب مشتر
و فروش قابل توجه

با تجربه در کارآفرینی
متعدد و رابطه های قوی

با تجربه در تولید و 
توسعه وب سایت یا اپ



مثال واقعی از اسلاید تیمتیم10

مدیر توسعه کسب وکار
MBAفارغ التحصیل 

سال سابقه کار۹

مدیر فنی
WordPressتوسعه دهنده 

سال سابقه کار۸



:باذکردلیلبگویید
؟برای انجام این ماموریت هستیدبهترین تیم چرا شما 



مهم تر استبازار و ایده موسسین از تیماهمیت 





دستاوردها و سوابق11



دستاوردها و سوابق11

هزینه های صورت گرفته تاکنون•

تعداد مشتری و درآمدهای اخیر•

مجوز و پتنت های دریافت شده•



هزینه های صورت گرفته تاکنون

میلیون تومان در یکسال اخیر200: هزینه نیروی انسانی•

میلیون تومان100: هزینه ساخت نمونه اولیه•

میلیون تومان300: هزینه بازاریابی•

میلیون تومان600: مجموع هزینه ها•

دستاوردها و سوابق11



تعداد مشتری و درآمدهای اخیر

نفر۲0.000: تعداد کل کاربران•

نفر1000: تعداد کل مشتریان•

میلیون تومان100: کل فروش•

میلیون تومان20(: سود ناخالص)کل درآمد •

دستاوردها و سوابق11



مجوز و پتنت های دریافت شده

مجوز سازمان غذا و دارو•

نماد اعتماد الکترونیک•

مجوز بانک مرکزی•

####ثبت اختراع با شماره •

دستاوردها و سوابق11



نقشه راه/ پول ۱۲



چه مقدار سرمایه  نیاز دارید؟

نقشه راه در بازه 
زمانی مشخص

ه مقدار دقیق سرمای 
درخواستی؟

این مقدار برای 
چه مدت زمانی؟

نقشه راه/ پول ۱۲



مقدار دقیق سرمایه درخواستی؟

دمصرف کنیبازه زمانی را قرار است در چه سرمایه درخواستی باید بدانید که این : نکته

مقدار، توزیع و 
دسته بندی

موردنیازهزینه های

نقشه راه/ پول ۱۲



نقشه راه در بازه زمانی مشخص
با توجه به سرمایه 

نقشه راه درخواستی 
زه بابرای استارتاپ شما 

که ادنا کردید، زمانی
چیست؟

و فنیدستاوردهای 
بازه زمانیشما در بازاری

کدامند؟مذکور



نمونه هایی از

بـــــداسلایدهای 



نمونه هایی از اسلایدهای بد

اسلایدهای
پیچیدهرا
!درجنکنید



نمونه هایی از اسلایدهای بد

ازدرجمتنهای
طولانیومتعدد
خودداریکنید



نمونه هایی از اسلایدهای بد

ازدرجتصویردر
اپسزمینهمتنه
خودداریکنید



نمونه هایی از اسلایدهای بد

ترجیحابرایمتنهااز
نیدنکاستفادهپسزمینهرنگی

بهترینانتخابپسزمینه
.سفیدومتنمشکیاست



نمونه هایی از اسلایدهای بد

درجمتنهایطولانیو
دشمنالمانهایمتعدد
استدرکمطلب



نمونه هایی از اسلایدهای بد

وداصلاتوصیهنمیشرنگهایمتنوعاستفادهاز



نمونه هایی از اسلایدهای بد

شوداصلاتوصیهنمیتصاویرپیچیدهاستفادهازنمودارهاو



نمونه هایی از اسلایدهای بد

پاراگرافهایدرج
دشمنطولانی

درکمطلباست



نمونه هایی از اسلایدهای بد

شوداصلاتوصیهنمیتصاویرپیچیدهاستفادهازنمودارهاو



نمونه هایی از اسلایدهای بد

اصلاتوصیهنمیشودپسزمینههایرنگیاستفادهاز



نمونه هایی از اسلایدهای بد

اصلاتوصیهنمیشودپسزمینههایرنگیاستفادهاز



نمونه هایی از اسلایدهای بد

اصلاتوصیهنمیشودپسزمینههایرنگیاستفادهاز



نمونه هایی از اسلایدهای بد

یرتصواستفادهاز
برایپسزمینه
اسلایدهااصلا
توصیهنمیشود



نمونه هایی از اسلایدهای بد

همبیلگیتسحتیاگه
باشیدممکناست

!طراحیکنیداسلایدبد

☺پسخیلیدقتکنید

☺سالپیشبرمیگردد،ویکشوخیکوچکهستبابیلگیتس۲۵البتهایناسلایدحداقلبه



نمونه هایی از

خوباسلایدهای 



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



نمونه هایی از اسلایدهای خوب



دست به
آچـــــــــار



تکنیک هاو ابزارها



آن هادانلود  های مناسب و نحوه فونت

لاله زار
بولد وزیر

ساحل

شبنم

گندم

پرستو
وزیر

ب تیتر
س

منا
تن

م
تو

راف
راگ
پا
ب
اس
من



ها و ابزارهای طراحی اسلایددانلود فونت

https://trigup.com/slide-tools



خرید و دانلود فونت های پولی و خاص

...و آوینی، ایرانسنسایران یکان، ، انجمن

fontiran.com



تبدیل یک پاراگراف طولانی به
چند خط کوتاه



تبدیل یک پاراگراف طولانی به چند خط کوتاه



جعبه ابزار عکس و گرافیک
برای طراحی اسلایدهای زیباتر



logopony.com



remove.bg



pixabay.com unsplash.com

pexels.com
librestock.com
stocksnap.io



photopea.com



canva.com



https://icons8.com/vector-creator
https://photos.icons8.com/creator
https://icons8.com/icons
https://vecteezy.com
https://freepik.com
https://flaticon.com
https://undraw.io



:مرور نکات مهم

.مذکور را حتما داشته باشدبخش اصلی ۱۲اسلایدهای شما باید •
.باشداسلاید ۲۰کمتر از تعداد اسلاید های شما باید •
.می باشددقیقه 10الی 7مدت زمان ارائه شما بین •
.موبایل استفاده نکنیددر صورت آنلاین بودن ارائه از گوشی •
.آشنایی داشته باشیدGoogle Meetو Skypeبا نحوه نملکرد برنامه های •
(شیدیک کانکشن بکاپ داشته با)مطمئن شوید سرنت اینترنت قبل از جلسه از •



استانداردPitch Deckبخش اصلی یک ۱۲

.استDave MacClureبخش با بررسی های مختلف و همچنین الهام از محتویات مربوط به چارچوب ۱۲این 

ارائه آسانسوری1

مساله2

راه حل3

اندازه بازار5

مدل کسب وکار6

ارزش پیشنهادی7

برنامه بازاریابی9

تیم 10

دستاوردها و سوابق11
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